





3. Meluncurkan website resmi Moko Bang Tony
Seiring berjalannya usaha Moko Bang Tony, penulis ingin
memberikan pengetahuan kepada masyarakat Indonesia secara luas
mengenai konsep, produk, hingga promo melalui website resmi.
Melalui website ini masyarakat Indonesia tidak hanya dapat
mengetahui informasi tentang Moko Bang Tony, tapi juga bisa
memesan Moko Bang Tony secara online.

4. Menambah jumlah moko
Penulis memperkirakan bahwa usaha Moko Bang Tony akan diminati
dan mendapatkan brand awareness dari masyarakat. Oleh karena itu,
penulis akan memperluas usaha Moko Bang Tony dengan menambah
satu unit moko baru. Penambahan jumlah unit moko dapat membantu
untuk meningkatkan pendapatan dan membuat usaha ini semakin
berkembang. Penambahan jumlah unit bus akan terus dilakukan seiring
dengan berkembangnya usaha Moko Bang Tony.

5. Memberikan promo khusus di hari ulang tahun Moko Bang Tony.
Pada hari ulang tahun Moko Bang Tony, penulis akan memberikan
promo dengan memberikan potongan harga sebesar 25 % untuk semua
item.

6. Menyediakan jasa pemesanan online
Penulis akan menyediakan jasa pemesanan online. Hal ini dilakukan

agar mendapatkan brand awareness dari masyarakat. Jasa pemesanan
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10.

online ini adalah untuk pemesanan moko, es puter dan karyawan untuk
acara- acara khusus.

Bekerja sama dengan pasar malam Semawis

Pada tahun Moko Bang Tony akan mengikuti event pasar malam.
Event pasar malam Semawis sangat dikenal oleh publik karena terletak
di pecinan kota Semarang. Dengan mengikuti event tersebut
diharapkan dapa meningkatkan penjualan Moko Bang Tony.
Mengadakan lomba makan es puter seberat 2 kg dalam waktu 3 menit
Penulis akan mengadakan lomba makan es puter seberat 2 kg dalam
waktu 3 menit setiap 1 hari dalam tiap bulan. Lomba tersebut bertujuan
untuk membuat Moko Bang Tony semakin dikenal oleh masyarakat.
Memberikan kesempatan untuk franchise

Penulis akan memberikan kesempatan untuk franchise bagi para
masyarakat yang menginginkan usaha Moko Bang Tony secara
franchise.

Bekerja sama dengan pihak supplier

Dengan semakin majunya usaha Moko Bang Tony, Kerja sama
dengan pihak supplier perlu dilakukan agar mendapatkan kepercayaan
dari konsumen. Kerja sama ini dilakukan pada perusahaan yang
bersinggungan langsung dengan usaha Moko Bang Tony salah satu
contoh perusahaan tersebut adalah Gulaku untuk supplier gula. Gulaku

dapat memasang logo pada perlengkapan Moko Bang Tony.
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Pengembangan usaha ini mulai dijalankan pada bulan Januari tahun

2017.

6.2  Rencana Pengembangan Produk

Produk utama yang dijual Moko Bang Tony yaitu es puter akan
dikembangkan sesuai dengan berjalannya usaha ini agar produk yang dihasilkan
selalu kreatif dan inovatif sehingga konsumen selalu menemukan hal baru ketika
berkunjung ke Moko Bang Tony. Berikut adalah tabel rencana pengembangan

produk Moko Bang Tony:

Tabel 6.2 Rencana Pengembangan produk
Tahun

Taliab 2014 2015 2016 2017 2018
Menghadirkan menu untuk | - - Setiap hari | Setiap hari | Setiap hari
berbagai penderita penyakit
diabetes
Menyediakan menu | - - Setiap hari | Setiap hari | Setiap hari
makanan ringan
Menambah varian rasa - - Setiap hari | Setiap hari | Setiap hari

Sumber: data diolah (2013)

Berikut adalah penjelasan dari Tabel 6.2 mengenai rencana pengembangan produk
dari Moko Bang Tony :

1. Menghadirkan menu untuk berbagai penderita penyakit diabetes.
Penderita penyakit seperti diabetes, selalu menghindari es puter karena
mengandung gula Untuk menggantikan gula maka, Moko Bang Tony
mengganti dengan gula buatan.Produk ini akan mulai pada bulan

Januari tahun 2016 dan setiap hari akan disediakan.
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2. Menambah menu makanan ringan
Menu yang tersedia di Moko Bang Tony akan ditambah menu baru
yaitu menu makanan pada bulan Januari tahun 2016. Hal ini dilakukan
untuk terus dapat bersaing dengan para pesaingnya seperti Ice Cream
Panekuk & Gado - Gado Pak Yono, Lind’s Ice Cream Cafe & Resto
yang sudah lebih dulu menghadirkan menu makanan.

3. Menambah varian rasa
Menu yang tersedia di Moko Bang Tony akan ditambah varian baru
yaitu rasa durian, rasa rujak, dan rasa nangka pada bulan Januari tahun
2016. Hal ini dilakukan untuk terus dapat bersaing dengan para
pesaingnya seperti Ice Cream Panekuk & Gado - Gado Pak Yono,
Lind’s Ice Cream Cafe & Resto yang memiliki berbagai rasa pada

menunya.
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